	Теория экономического анализа.


Тема: «Предмет и задачи экономического анализа»

Экономический анализ – специфическая деятельность, связанная с расчленением экономического явления на составляющие части, с тем, чтобы результаты анализа по этим частям в конечном итоге дали оценку изучаемого явления.

Для оценки не существует единого интегрированного показателя, и поэтому любая оценка «привлекает» систему экономических показателей. Эта система определяется в зависимости от конкретных задач; особенностей отрасли, но с учётом уровня информированности аналитика. Поэтому человеческий фактор для оценки экономического явления имеет принципиальное значение.

Для оценки экономического явления используют показатели, включающие в себя статистически обязательные показатели и так называемые дополнительные показатели, которые предложены аналитиком для изучения конкретного явления. 

Тема: «Система показателей экономического анализа».

Все показатели, используемые при анализе, условно (по назначению) можно разделить на следующие группы:

I. Показатели, оценивающие объём выпуска:

Эту группу делят на следующие виды показателей:

1. Товарная продукция (ТП). Как оценочный экономический показатель ТП характеризует объём выполненных работ. Этот показатель, как правило, используется для внутреннего анализа, т.к. характеризует готовность товарной продукции включать все затраты по полной себестоимости, однако, в процессе предпринимательства не вся продукция оценивается как готовая, хотя затраты на её производство сделаны.

2. Незавершённое производство.

3. Прочие работы.

Эти показатели оценивают весь объём работ (Валовая продукция). Валовая продукция не только оценивает общий объём, но и служит базой для расчёта системы оценочных показателей. Оценочные показатели должны играть роль сопоставимых показателей. Например, производительность труда; использование фондов и др.

Оценивая объём выполненных работ, валовая продукция не обеспечивает оценку финансового результата. Поэтому вводится показатель под названием «реализованная продукция». Реализованной считается та часть товарной продукции, которая доставлена заказчику (покупателю) и выручка, которая поступила на р/с изготовителя (продавца).

II. Показатели, оценивающие использование фондов.
Все производственные фонды в зависимости от их участия в процессе производства и в зависимости от способа отнесения затрат их стоимости на себестоимость продукции делятся на основные и оборотные фонды.

Основные фонды.

Для оценки основных фондов используют системы показателей, ведущее место в которой занимает показатель фондоотдачи, рассчитываемый по формуле: 
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 и являющийся статистически обязательным показателем. Этот показатель сообщает нам о том, сколько валовой продукции (в стоимостном выражении) произведено на рубль среднегодовых затрат.

Для внутреннего анализа используют и систему денежных показателей. К ним относятся: фондоёмкость
; Коэффициент сменности; коэффициент загрузки фондов и т.д.

Анализ использования основных фондов должен сориентировать аналитика на определение путей снижения затрат на основные фонды; себестоимости продукции. Однако, снижение затрат не означает снижения первоначальной стоимости или амортизации, а означает рост эффективности с позиции роста производительности труда; изменения срока окупаемости капитальных вложений.

Оценка такого рода позволяет сделать выводы о влиянии основных фондов на суммарные затраты, и как следствие, оценивается влияние основных фондов на величину рентабельности.

Оборотные фонды.
Для оценки использования оборотных фондов следует обратить внимание, что оборотные фонды переносят свою стоимость на готовую продукцию за один производственный цикл.

Для оценки использования оборотных фондов используют показатели, по сути дела, оценивающие не только эффективность использования оборотных средств, но и дают оценку эффективности предпринимательства в целом, так как ускорение оборачиваемости означает повышение общего размера прибыли без привлечения дополнительных средств, а также обеспечение уровня конкурентоспособности и платёжеспособности экономического субъекта.

Для оценки используют: время одного оборота; количество оборотов в течение года. Эти показатели используют для оценки внутренней деятельности с позиции определения внутренних резервов и поиска наиболее эффективного предпринимательства. Эти показатели играют роль «оценочных сигналов», так как изменение оборачиваемости характеризует изменение предпринимательства по составляющим переменным.

III. Показатели, оценивающие затраты, связанные с изготовлением продукции или работ и с обеспечением экономической жизнедеятельности субъекта.

Для оценки затрат используют два вида группировок:

1. Группировка по элементам затрат.

2. Группировка по статьям калькуляции.

Все виды группировок осуществляются строго по ГОСТу, и любое отклонение означает нарушение финансовой дисциплины.

Такой подход обеспечивает единую систему формирования затрат для обеспечения сопоставимости и создания базы для сравнения затрат по отдельным составляющим и по предпринимательству в целом.

 Группировка по элементам затрат оценивает все затраты по ГОСТированному элементу и в этом случае определяется общая сумма затрат. Эта сумма может быть использована для расчёта системы оценочных показателей (СОП) но не может быть использована для оценки затрат на отдельное изделие (работу).

Группировка по статьям калькуляции строится на основе составления калькуляции по статьям затрат. Ниже представлена примерная форма такой калькуляции с комментариями по ней.

Смета себестоимости по статьям калькуляции.
	№
	Наименование статьи
	Сумма

	1
	2
	3

	1
	Основные материалы
	

	2
	Покупные полуфабрикаты
	

	3
	Возвратные отходы
	

	4
	Основная заработная плата исполнителей или производственных рабочих
	

	5
	Дополнительная заработная плата
	

	6
	Начисления на заработную плату.
	

	7
	Затраты на топливо и энергию, затраты на технологические цели
	

	8
	Амортизационные отчисления.
	

	9
	Прочие расходы
	

	10
	Цеховые накладные расходы
	

	Итого цеховая себестоимость
	

	11
	Общезаводские накладные расходы
	

	12
	Прочие расходы
	

	Итого производственная себестоимость
	

	13
	Внепроизводственные расходы
	

	Итого полная себестоимость
	

	
	
	

	
	
	


Комментарии к смете.

1. Статья «Основные материалы» содержит затраты только по тем материалам, которые предусмотрены технологическим процессом или отражены в договоре на конкретное изделие (работу), по которому калькулируется себестоимость. Если на изготовление продукции в различных подразделениях были использованы различные материалы, то их учитывают по цеховой себестоимости или по позиции «Внутрипроизводственные затраты». Такая оценка позволяет установить затраты по каждому подразделению, с тем, чтобы скалькулировать затраты на продукцию в каждом отдельном переходе. Аналогичным способом отражаются затраты на покупные полуфабрикаты и возвратные отходы.

4. Основная зарплата – зарплата, выплаченная в соответствии с трудоёмкостью по технологическому процессу или в соответствии с условиями выплаты по договору. Оценка является базовым показателем для расчёта СОП. К ним относятся показатели соотношения темпов роста производительности труда и зарплаты; соотношения накладных расходов; оценка уровня предпринимательства и т.д.

7. Затраты на топливо могут быть отнесены на затраты только в случае если они предусмотрены технологическим процессом. Во всех других случаях эти затраты списываются только на накладные расходы. Аналогично оцениваются амортизационные отчисления.

Цеховая себестоимость – суммарные затраты конкретного подразделения на производство товара. Эта сумма определяет затраты в виде полуфабрикатов для последующей обработки, но может и сыграть роль базы для ценообразования, если такой товар будет реализован.

Учёт накладных расходов строится на базе определения сметы накладных расходов и роста на каждый рубль заработной платы (в %). Результат оценки используется не только для расчёта затрат, но при анализе позволяет дать оценку уровня фирмы.

11. Общезаводские накладные расходы – расходы, которые иногда определяются как общефирменные. По своей экономической сущности эти расходы включают в себя общие расходы, связанные с предпринимательством в целом (но это не затраты на выпуск товара). Эти расходы определяются по смете общезаводских накладных расходов, в которую могут быть включены только те расходы, которые рекомендованы отраслевыми инструкциями (все другие затраты могут закрываться только за счёт чистой прибыли). Такой подход обеспечивает единую оценку прямых и косвенных расходов при формировании себестоимости. Так как общезаводские расходы относятся к накладным, то способ их отнесения на себестоимость идентичен способу отнесение на себестоимость цеховых накладных расходов. В соответствии со сметой определяется сумма общезаводских накладных расходов. Затем устанавливается общая сумма основной заработной платы, которая была выплачена за период, в течение которого определялась смета общезаводских расходов. После чего рассчитывается процент, учитываемый при калькулировании себестоимости. При определении общезаводских накладных расходов необходимо процент накладных расходов брать от общей суммы основной заработной платы на товар по всем переходам.

Производственная себестоимость отвечает на вопрос: во сколько обходится производство продукции или выполнение работ. Это внутренний оценочный показатель.

13. Внепроизводственные расходы – расходы, связанные с подготовкой товара к реализации (транспорт, упаковка, документация и пр.). При определении суммы внепроизводственных расходов процент берётся от производственной себестоимости.

Полная себестоимость выполняет роль базового показателя при определении цены. По полной себестоимости определяется вся товарная продукция.

Для наглядного пояснения того, как складывается полная себестоимость, ниже приведена задача.

Задача
Изделие А обрабатывается в трёх подразделениях:

Подразделение 1.
	№
	Наименование статьи затрат
	Сумма

	1
	Прямые затраты
	400

	2
	В том числе основная заработная плата
	100

	3
	Возвратные отходы
	0

	4
	Сумма цеховых накладных расходов 
	800

	5
	Заработная плата основным исполнителям (всего по цеху)
	400


Результаты первого подразделения для второго – полуфабрикат.

Подразделение 2

	№
	Наименование статьи затрат
	Сумма

	1
	Основные материалы
	50

	2
	Основная заработная плата
	60

	3
	Цеховые накладные расходы
	120% (72)


В третьем подразделении были только дополнительные затраты.

Подразделение 3

	№
	Наименование статьи затрат
	Сумма 

	1
	Основная заработная плата
	80

	2
	Цеховые накладные расходы
	160% (128)


Общезаводские накладные расходы определены в сумме 6000 ден. ед., при этом общая сумма выплаченной заработной платы – 3000 ден. ед.; процент внепроизводственных расходов – 10%.

Решение.
1. Процент цеховых накладных расходов по 1-му цеху: 
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2. Сумма цеховых накладных расходов по изделию А: 
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3. Цеховая себестоимость 1-го цеха по изделию А: 
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4. Сумма накладных расходов по изделию А во втором цехе: 
[image: image5.wmf]72

%

120

60

=

´

.
5. Цеховая себестоимость по изделию А во втором цехе: 
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6. Сумма накладных расходов по изделию А во третьем цехе: 
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7. Цеховая себестоимость по изделию А в третьем цехе (производственная себестоимость): 
[image: image8.wmf]990

128

80

782

=

+

+

.
8. Процент общезаводских накладных расходов: 
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9. Сумма общезаводских накладных расходов по изделию А: 
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10. Сумма внепроизводственных расходов по изделию А: 
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11. Полная себестоимость: 
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Анализ затрат включает в себя (в соответствии с методикой) анализ прямых затрат и анализ косвенных расходов. Цель такого анализа – установить, за счёт каких показателей, а главное, в каком размере были определены изменения, при этом все факторы делятся на внутренние и внешние.

Для выделения влияния внешних факторов, как правило, производят перерасчёт плановых показателей на момент проведения анализа. Таким образом, возникает дополнительная исходная база, называемая «план по факту».

IV. Показатели, оценивающие эффективность предпринимательства.
Главный оценочный показатель по оценке финансовых показателей – прибыль. Этот показатель подводит общий итог независимо от значащих факторов. Балансовая прибыль не производит оценку прибыли по источникам её формирования. При анализе необходимо: использовать показатель чистой (балансовой) прибыли для расчёта общеитоговой эффективности, то есть эффективности, характеризующей предпринимательство в целом. Это показатель общей рентабельности, и, с точки зрения экономического анализа, он – внешнеоценочный и обязательностатистический, так как позволяет сопоставить отдельные предпринимательства. С точки зрения внутреннего анализа этот показатель – общеинформационный. Для целей внутреннего анализа оценке подлежат показатели рентабельности, рассчитанные по направлениям деятельностей, по которым фиксировано определена прибыль (прибыль от основной деятельности; внереализационная прибыль; прочие виды прибыли). В отдельных случаях экономический субъект определяет рентабельность и по отдельным видам продукции и по отдельным работам. Однако, это не означает, что наиболее рентабельная продукция, наиболее перспективна. Это только означает, что в результате анализа определены направления деятельности за прошлый период, оказавшие существенное воздействие на эффективность предпринимательство в целом.
V. Показатели эффективности использования капитала.
Эффективность использования капитала представляет оценку деятельности не только с позиции экономического статуса инвестирования капитала. Дело в том, что использование капитала позволяет дать оценку эффективности предпринимательства в целом, так как использование капитала позволяет дать оценку уровня ликвидности и уровня оборачиваемости. Показатель оборачиваемости капитала позволяет сделать оценку эффективности, которая как бы подводит итог эффективностей по каждому направлению деятельности.

Для оценки использования капитала также используют систему экономических показателей. К этой системе относятся:

1. Коэффициент ликвидности. Этот показатель оценивает уровень платёжеспособности экономического субъекта. Рассчитывается как отношение суммы оборотных активов к сумме краткосрочных обязательств. К оборотным активам относятся: оборотные средства; денежные средства на расчётном счёте; дебиторская задолженность. По экономическому статусу коэффициент ликвидности оценивает только краткосрочные обязательства, хотя платёжеспособность зависит и от сроков погашения долгосрочных обязательств. Однако, коэффициент ликвидности позволяет установить финансовое положение экономического субъекта на текущий момент. Этот показатель выполняет роль «сигнала» в оценке финансового статуса.

2. Показатель оборачиваемости капитала. Этот показатель призван отражать общую тенденцию, поэтому он рассчитывается на анализируемый момент и на базовый момент (в зависимости от того, по отношению к какому периоду делается оценка). Оценка оборачиваемости капитала предусматривает наличие двух отчётных показателей: объёма реализации и суммы инвестированного капитала. Различают коэффициент общей оборачиваемости и коэффициент оборачиваемости собственного капитала. Первый из коэффициентов рассчитывается по формуле: 
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Но так как экономическому субъекту очень важно установить, как «работает» собственный капитал в общей сумме использованных средств, возникает необходимость рассчитать оборачиваемость собственного капитала как отношение реализованной продукции к стоимости собственного капитала. Эти показатели устанавливаются по отношению к выбранной базе, и в целом относятся к группе показателей, дающих оценку финансовой устойчивости экономического субъекта.

VI. Показатели, оценивающие уровень рентабельности (уровень прибыльности).

Эти показатели в общем виде характеризуют прибыль с рубля затрат.
� Характеризует затраты фондов на рубль выпущенной продукции. Величина обратная фондоотдаче.
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