Анализ технико-экономических показателей финансовой деятельности предприятия на примере 8.1.
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Введение

Сам по себе анализ является неотъемлемой частью любой науки как инструмент познания окружающего мира, причём сфера его применения может быть как чисто теоретической, так и иметь широкое практическое применение, в зависимости от области знания, в которой данный инструмент применяется. И, как в любой науке, этот инструмент имеет огромное значение для самого исследования: именно в результате анализа получаются данные, на основании которых впоследствии выдвигаются теории, получающие подтверждение или отвергающиеся за недоказанностью. 

Анализ, таким образом, является основой для дальнейшей деятельности, своего рода фундаментом закладываемого научного здания. Рассматривая, в данном случае, экономический анализ, являющийся инструментом исследования деятельности предприятия (в широком смысле слова), мы интересуемся его эффективностью и, прежде всего, точностью получаемых результатов. Дело в том, что именно от качества результатов анализа зависит принятое в итоге управленческое решение, коренным образом влияющее на развитие и судьбу экономического субъекта.

В рамках деятельности небольших компаний точность и безошибочность анализа финансовых результатов может сказаться, прежде всего, на неправильно составленном прогнозе деятельности и рекомендациях по выходу их кризисной ситуации, повышению эффективности деятельности, обнаружении слабых мест в деятельности предприятия и своевременности принимаемых мер. Впоследствии данная неточность может привести к ослаблению конкурентной позиции предприятия и, возможно, к поглощению конкурентом или банкротству. Для большой корпорации роль анализа даже выше, чем для больших: малым предприятиям можно рассчитывать на то, что у конкурентов нет высококвалифицированных сотрудников, работающих в этой сфере. Учитывая размеры предприятий и их влияние на рынок, равно как и иные факторы и задачи, стоящие перед предприятиями: выход на фондовую биржу или увеличение капитализации (для уже включённых в котировальный лист), обеспечение прозрачности и высокого качества финансовой отчётности и пр., — для них роль качества проводимого анализа отчётности и результатов экономической деятельности ещё выше.

Глава 1. Виды и методология экономического анализа.

«Анализ — это инструмент познания предметов и явлений внутренней и внешней среды, основанный на разборе целого на составные части и исследования их во взаимосвязи и взаимозависимости». [1, 5]

Основными функциями финансового анализа являются: 

· объективная оценка финансового состояния, финансовых результатов, эффективности и деловой активности анализируемой компании; 

· выявление факторов и причин достигнутого состояния и полученных результатов; 

· подготовка и обоснование принимаемых управленческих решений в области финансов; 

· выявление и мобилизация резервов улучшения финансового состояния и финансовых результатов, повышения эффективности всей хозяйственной деятельности.

Практика финансового анализа выработала основные методы чтения финансовых отчетов, среди них можно выделить следующие: 

· горизонтальный анализ; 

· вертикальный анализ; 

· трендовый анализ; 

· метод финансовых коэффициентов; 

· сравнительный анализ; 

· факторный анализ.

Горизонтальный (временной) анализ - сравнение каждой позиции отчетности с предыдущим годом. 

Вертикальный (структурный) анализ - определение структуры итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом. 

Трендовый анализ - сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов и определение тренда, т.е. основной тенденции динамики показателя, очищенной от случайных влияний и индивидуальных особенностей отдельных периодов. С помощью тренда формируются возможные значения показателей в будущем, а, следовательно, ведется перспективный прогнозный анализ. 

Сравнительный (пространственный) анализ - это как внутрихозяйственное сравнение по отдельным показателям фирмы, дочерних фирм, подразделений, цехов, так и межхозяйственное сравнение показателей данной фирмы с показателями конкурентов, со среднеотраслевыми и средними общеэкономическими данными. 

Анализ относительных показателей (коэффициентов) - расчет отношений данных отчетности, определение взаимосвязи показателей. Факторный анализ - это анализ влияния отдельных факторов на результативный показатель с помощью детерминированных или стохастических приемов исследования. Причем, факторный анализ может быть как прямым, т.е. заключающимся в раздроблении результативного показателя на составные части, так и обратным, когда отдельные элементы соединяются в общий результативный показатель.

Финансовый анализ решает следующие задачи:
· оценивает структуру имущества организации и источни​ков его формирования;

· выявляет степень сбалансированности между движением материальных и финансовых ресурсов;

· оценивает структуру и потоки собственного и заемного капитала в процессе экономического кругооборота, нацелен​ного на извлечение максимальной или оптимальной прибыли, повышение финансовой устойчивости, обеспечение платеже​способности и т.п.;

· оценивает правильное использование денежных средств для поддержания эффективной структуры капитала;

· оценивает влияние факторов на финансовые резуль​таты деятельности и эффективность использования активов организации;

· осуществляет контроль за движением финансовых пото​ков организации, соблюдением норм и нормативов расходования финансовых и материальных ресурсов, целесообразностью осуществления затрат.

В сегодняшних условиях для большинства предприятий характерна «реактивная» форма управления деятельностью, т.е. при​нятие управленческих решений как реакция на текущие про​блемы. Такая форма управления порождает ряд противоречий между: интересами предприятия и фискальными интересами го​сударства; ценой денег и рентабельностью производства; рента​бельностью собственного капитала и рентабельностью финан​совых рынков; интересами производства и финансовой службы и т. д.

Анализ финансовой отчетности выступает как инструмент для выявления проблем управления финансово-хозяйственной дея​тельностью, для выбора направлений инвестирования капитала и прогнозирования отдельных показателей.
Одной из задач реформы предприятия является переход к уп​равлению финансово-хозяйственной деятельностью на основе анализа экономического состояния с учетом постановки стра​тегических целей деятельности предприятия, адекватных рыноч​ным условиям, и поиска путей их достижения. Результаты фи​нансово-хозяйственной деятельности предприятия интересуют как внешних рыночных агентов (потребителей и производите​лей, кредиторов, акционеров, инвесторов), так и внутренних (работников административно-управленческих подразделений, руководителей предприятия и др.).

К числу основных, стратегических, задач развития лю​бой организации в условиях рыночной экономики относятся:

· оптимизация структуры капитала предприятия и обеспе​чение его финансовой устойчивости;

· максимизация прибыли;

· обеспечение инвестиционной привлекательности пред​приятия;

· создание эффективного механизма управления предпри​ятием;

· достижение прозрачности финансово-хозяйственного со​стояния предприятия для собственников (участников и учредителей), инвесторов, кредиторов;

· использование предприятием рыночных механизмов при​влечения финансовых средств.

· Оптимальность принимаемых управленческих решений за​висит от разных направлений политики развития деятельности предприятия:
· от качества экономического анализа;
· от разработки учетной и налоговой политики;
· от выработки направлений кредитной политики; 

· от качества управления оборотными средствами, креди​торской и дебиторской задолженностью;
· от анализа и управления затратами, включая выбор амор​тизационной политики.
Значение финансового анализа организации здесь трудно переоценить, поскольку именно он является той базой, на ко​торой строится разработка экономической стратегии предприя​тия. Анализ опирается на показатели промежуточной и годовой бухгалтерской отчетности. Предварительный анализ целесооб​разно проводить перед составлением бухгалтерской (финансо​вой) отчетности, когда еще имеется возможность изменить ряд статей баланса. На основе данных итогового анализа финансо​во-хозяйственного состояния осуществляется выработка почти всех направлений экономической (в том числе и финансовой) политики предприятия. От того, насколько качественно он про​веден, зависит эффективность принимаемых управленческих решений.
Качество же самого финансового анализа зависит от при​меняемой методики, достоверности данных финансовой отчет​ности, а также от компетентности лица, принимающего управ​ленческое решение.
Экономический анализ, как известно, используется для ис​следования экономических процессов и экономических отно​шений, возникающих у организаций. Экономические отноше​ния возникают на всех стадиях воспроизводственного процес​са, на всех уровнях хозяйствования. При этом однородные эко​номические отношения, характеризующие одну из сторон об​щественного бытия, представленные в обобщенном абстракт​ном виде, образуют экономическую категорию.
Финансы, выражая реально существующие в обществе про​изводственные отношения, имеющие объективный характер и специфическое общественное назначение, выступают в каче​стве экономической категории. Распределение и перераспределение стоимости с помощью финансов обязательно сопровождается движением денежных средств, принимающих специфическую форму финансовых ресурсов. Они формируются у субъектов хозяйствования и госу​дарства за счет различных видов денежных доходов, отчислений и поступлений, а используются на расширенное воспроизвод​ство, материальное стимулирование работников, на социальные нужды и т.п.
Виды и классификация анализа хозяйственной деятельности (АХД)

Классификация анализа хозяйственной деятельности раскрывает многогранность этой отрасли знаний и позволяет достичь правильного понимания ее содержания и задач на основе разбиения по различным признакам.

По отраслевому признаку, анализ делится на отраслевой, методика которого учитывает специфику отдельных отраслей экономики (промышленности, сельского хозяйства, строительства, транспорта, торговли и т.д.) и межотраслевой, который является теоретической и методологической основой АХД во всех отраслях национальной экономики.

Объективная необходимость отраслевого АХД обусловлена спецификой разных отраслей производства. Каждая отрасль общественного производства в силу разного характера труда имеет свои особенности, свою специфику и, как следствие, характерные экономические отношения. Необходимость исследования специфики разных отраслей обусловила потребность разработки методики АХД с учетом особенностей и условий каждой отрасли экономики.

Одновременно нужно учитывать, что все отрасли общественного производства тесно связаны между собой. Им присуще много общего. Взаимосвязи отдельных отраслей, наличие внутренней связи между ними вызывают необходимость разработки межотраслевого анализа (теории АХД). Теория АХД раскрывает наиболее общие методологические черты и особенности этой науки, обобщает передовой опыт АХД в разных отраслях экономики, обогащает содержание экономического анализа в целом и отраслевого в частности. Владение общими теоретическими знаниями по экономическому анализу является необходимым условием грамотной, квалифицированной разработки и практического использования индивидуальных методик отраслевого анализа.

По признаку времени АХД подразделяется на предварительный (перспективный) и последующий (ретроспективный, исторический).

Предварительный (прогнозный) анализ проводится до осуществления хозяйственных операций. Он необходим для обоснования управленческих решений и плановых заданий, а также для прогнозирования будущего и оценки ожидаемого выполнения плана, предупреждения нежелательных результатов.

Последующий (ретроспективный) анализ проводится на основе информации о свершившихся хозяйственных операциях. Он используется для контроля за выполнением плана, выявления неиспользованных резервов, объективной оценки результатов деятельности предприятий.

Перспективный и ретроспективный анализы тесно связаны между собой. Без ретроспективного анализа невозможно сделать перспективный. Анализ результатов труда за прошлые годы позволяет изучить тенденции, закономерности, выявить неиспользованные возможности, передовой опыт, что имеет важное значение при обосновании уровня экономических показателей на перспективу. Умение видеть перспективу дает именно ретроспективный анализ. Он является основой перспективного анализа.

В свою очередь от глубины и качества предварительного анализа на перспективу зависят результаты ретроспективного анализа. Если плановые показатели недостаточно обоснованы и реальны, то последующий анализ выполнения плана вообще теряет смысл и требует предварительной оценки обоснованности плановых показателей.

Ретроспективный анализ распадается на оперативный и итоговый (результативный). Оперативный (ситуационный) анализ проводится сразу после совершения хозяйственных операций или изменения ситуации за короткие отрезки времени (смену, сутки, декаду и т.д.). Цель его – оперативно выявлять недостатки и воздействовать на хозяйственные процессы. В условиях рыночной экономики предприятия целиком и полностью зависят от складывающейся конъюнктуры на рынке, для которого характерны резкие колебания в относительно небольшие интервалы времени, в условиях взаимодействия спроса и предложения. Поэтому, оперативный (ситуационный) анализ приобретает особое значение.

Итоговый (заключительный) анализ проводится за отчетный период времени (месяц, квартал, год). Его ценность в том, что деятельность предприятия изучается комплексно и всесторонне по отчетным данным за соответствующий период. Этим обеспечивается более полная оценка деятельности предприятия по использованию имеющихся возможностей.

Итоговый и оперативный анализы взаимосвязаны и дополняют друг друга. Они дают возможность руководству предприятия не только оперативно ликвидировать недостатки в процессе производства, но и комплексно обобщать достижения, результаты деятельности за соответствующие периоды времени, разрабатывать мероприятия, направленные на рост эффективности производства.

По пространственному признаку выделяют анализ внутрифирменный (внутрихозяйственный) и межфирменный (межхозяйственный). Внутрихозяйственный анализ изучает деятельность только исследуемого предприятия и его структурных подразделений. При межхозяйственном анализе сравниваются результаты деятельности двух или более предприятий. Это позволяет выявить передовой опыт, резервы, недостатки и на основе этого дать более объективную оценку эффективности деятельности предприятия.

Деятельность предприятия как системы проявляется во взаимодействии различных входящих в нее подсистем: экономической, технической, технологической, социальной, системы управления, и т.д. Анализ любой из подсистем может быть выполнен в соответствии с ее ролью и задачами, то есть по функциональному признаку. В связи с этим выделяют:

· технико-экономический анализ, которым занимаются технические службы предприятия (главного инженера, главного технолога, главного механика и др.). Его содержанием является изучение взаимодействия технических и экономических процессов и установление их влияния на экономические результаты деятельности предприятия;

· финансово-экономический анализ (финансовая служба предприятия, финансовые и кредитные органы) основное внимание уделяет финансовым результатам деятельности предприятия: выполнению финансового плана, эффективности использования собственного и заемного капитала, выявлению резервов увеличения суммы прибыли, роста рентабельности, улучшения финансового состояния и платежеспособности предприятия;

· управленческий анализ проводят все службы предприятия с целью предоставления руководству информации, необходимой для планирования, контроля и принятия оптимальных управленческих решений, выработки стратегии и тактики по вопросам финансовой политики, маркетинговой деятельности, совершенствования техники, технологии и организации производства, носит оперативный характер, результаты его являются коммерческой тайной. Критерии оптимальности определяются руководством предприятия исходя из принятых стратегических планов развития;

· социально-экономический анализ (экономические службы управления, социологические лаборатории, статистические органы) изучает взаимосвязь социальных и экономических процессов, их влияние друг на друга и на экономические результаты хозяйственной деятельности;

· экономико-статистический анализ (статистические органы) применяется для изучения массовых общественных явлений на разных уровнях управления: предприятия, отрасли, региона. Важным остается вопрос о достоверности первичных данных, об отсутствии в них систематических и случайных погрешностей;

· экономико-экологический анализ (органы охраны окружающей среды, экономические службы предприятия) исследует взаимодействие экологических и экономических процессов, связанных с сохранением и улучшением окружающей среды и затратами на экологию. Влияние этого вида анализа будет неуклонно возрастать в связи с перманентным ужесточением экологических требований. Это особенно заметно на примере развитых стран, в которых население предъявляет высокие требования к качеству жизни;

· маркетинговый анализ (служба маркетинга предприятия или объединения) применяется для изучения внешней среды функционирования предприятия, рынков сырья и сбыта готовой продукции, ее конкурентоспособности, спроса и предложения, коммерческого риска, формирования ценовой политики, разработки тактики и стратегии маркетинговой деятельности.

По методике изучения объектов анализ хозяйственной деятельности может быть сопоставительным, экспресс-анализ, факторным, маржинальным, экономико-математическим, экономико-статистическим, функционально-стоимостным и т.д.

При      сопоставительном      анализе      обычно      ограничиваются сравнением отчетных показателей о результатах хозяйственной деятельности с показателями плана текущего года, данными прошлых лет, передовых предприятий.

Факторный анализ заключается в комплексном и системном изучении и измерении воздействия факторов на величину результативных показателей.

Экспресс-анализ представляет собой способ установления характера нарушений нормального хода экономических процессов на основе типичных признаков, характерных только для данного нарушения. К примеру, если темпы роста валовой продукции опережают темпы роста товарной продукции, то это свидетельствует о росте остатков незавершенного производства. Если темпы роста валовой продукции выше темпов роста производительности труда, то это признак невыполнения плана мероприятий по механизации и автоматизации производства, улучшению организации труда и на этой основе сокращения численности работающих. Знание признака позволяет быстро и довольно точно установить характер нарушений, не производя непосредственных измерений, т.е. без действий, которые требуют дополнительного времени и средств.

Маржинальный анализ – это метод оценки и обоснования эффективности управленческих решений в бизнесе на основании причинно-следственной взаимосвязи объема продаж, себестоимости и прибыли и деления затрат на постоянные и переменные.

С помощью экономико-математического анализа выбирается наиболее оптимальный вариант решения экономической задачи, выявляются резервы повышения эффективности производства за счет более полного использования имеющихся ресурсов.

Стохастический анализ (дисперсионный, корреляционный, компонентный и др.) используется для изучения стохастических зависимостей между исследуемыми явлениями и процессами хозяйственной деятельности предприятий.

Глава 2.  Анализ финансовых результатов деятельности 

Основные технико-экономические показатели деятельности предприятия

Основными показателями, характеризующими производство продукции, являются:

· Товарная продукция — характеризует только объем выполненных работ, в соответствии с утвержденной технологией или в соответствии с договорными условиями. С точки зрения анализа, этот показатель говорит об объёме производства, но для получения более точных данных необходимо учитывать и показатели прибыли от деятельности предприятия и показатели реализованной продукции.

· Незавершенное производство характеризует, вместе с товарной продукцией и прочими работами, весь объем выполненных работ, выраженный в виде валовой продукции, которая служит базой для расчета системы оценочных показателей, отражая все суммарные затраты экономического субъекта за период экономической деятельности.

· Реализованная продукция — часть товарной продукции, которая не только доставлена заказчику, но выручка от нее поступила на расчетный счет изготовителя.

· Численность промышленно-производственного персонала отражает суммарное количество работников, задействованных в производстве на предприятии. Ввиду того, что рабочая сила является основным производственным фактором, его численность отражает производственных потенциал предприятия. Тем не менее, возможность использования этого потенциала зависит от эффективности руководства.

· Общегодовой фонд заработной платы является, фактически стоимостью одного из основных факторов производства, рабочей силы.

В качестве показателей, оценивающих использование фондов, рассматриваются:

· Основные фонды: участвуют в процессе производства постоянно и переносят свою стоимость на себестоимость продукции частями. От эффективности использования основных фондов на предприятии зависит очень многое, в том числе и конкурентная позиция предприятия. Оценка эффективности их использования может быть осуществлена в результате расчёта показателя фондоотдачи (рассчитывается как отношение объёма валовой продукции к среднегодовой стоимости основных фондов, с учётом количества месяцев, в течение которых данные фонды функционируют) и фондоёмкости (обратный показателю фондоотдачи, фактически выражает затраты на каждый рубль выпущенной продукции). Анализ использования основных фондов позволяет выявить также возможности снижения затрат на основные фонды в отношении к себестоимости продукции.

· Оборотные фонды: участвуют в процессе производства и переносят свою стоимость на готовую продукцию за один период. Оборотные фонды, будучи одним из основных производственных факторов, в значительной мере характеризуют эффективность использования средств предприятия, т.к. от скорости их оборачиваемости зависит эффективность производства в целом. За счёт увеличения скорости оборачиваемости повышается прибыль предприятия без привлечения дополнительных средств. Показатели скорости оборачиваемости и времени 1 оборота используются, как правило, для внутреннего анализа деятельности экономического субъекта. Увеличение или уменьшение скорости оборачиваемости характеризует качество управленческой деятельности на предприятии, т.к. так или иначе влияет на изменение прибыли и конкурентной позиции.

В качестве базовых показателей, характеризующих использование активов, даны следующие статьи:

· Денежные средства — отражает остатки денежных средств в кассе, на расчётных и валютных счетах.
· Дебиторская задолженность — отражает задолженность за отгруженные товары покупателям и заказчикам, задолженность дочерних обществ по текущим операциям, задолженность участников и учредителей по вкладам в уставный капитал, выданные авансы и пр.
· Краткосрочные обязательства — представляют собой сумму задолженностей предприятия различным юридическим и физическим лицам, каждая из этих задолженностей должна быть погашена в течение срока, не превышающего один отчётный период.
Одним из базовых показателей для осуществления анализа является показатель валовой прибыли. Именно она является основной целью деятельности предприятия и именно на её максимизацию и поддержание постоянного роста должны быть направлены усилия всех работников организации. Этот показатель является ключевым для оценки деятельности экономического субъекта, несмотря на то, что значительных выводов, без учёта иных показателей, сделать нельзя.
Все указанные выше показатели приведены в таблице.

Таблица 1. Основные технико-экономические показатели деятельности предприятия
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Наименование показателя

Единицы 

измерения

Базовый период

Анализируемый 

период

1

2

3

4

5

1

Товарная продукция

млн. руб.

69,73

72,61

2

Валовая продукция

млн. руб.

69,94

73,14

3

Численность промышленно-производственного 

персонала

млн. руб.

1167,00

1201,00

4

Общегодовой фонд заработной платы

млн. руб.

9,34

9,51

5

Среднегодовая стоимость основных 

производственных фондов

млн. руб.

19,91

20,21

6

Оборотные средства

млн. руб.

7,80

7,89

7

Норматив оборотных средств

млн. руб.

6,21

6,27

8

Денежные средства

млн. руб.

0,18

0,12

9

Дебиторская задолженность

млн. руб.

0,72

0,84

10

Краткосрочные обязательства

млн. руб.

4,45

3,38

11

Валовая прибыль

млн. руб.

10,14

17,81


Затраты по статьям калькуляции себестоимости товарной продукции

Затраты по статьям калькуляции предусматривают возможность анализа прямых затрат и косвенных. Рассматриваются следующие статьи:

· Основные материалы, покупные изделия и полуфабрикаты, возвратные отходы — содержат затраты соответствующих статей только по тем материалам, которые предусмотрены технологическим процессом или отражены в договоре на производство конкретного изделия.
· Основная зарплата производственных рабочих, дополнительная зарплата, начисления на зарплату — зарплата, которая выплачена в соответствии с трудоёмкостью и с условиями выплаты по договору. Оценка заработной платы является базовым показателем для расчёта системы оценочных показателей, в число которых включаются также показатели соотношения темпов роста производительности труда и заработной платы, а также показатель соотношения накладных расходов, оценки уровня предпринимательства и пр. 
· Внутрипроизводственные расходы — характеризует суммарные затраты подразделений на производство продукции. Данная сумма может определять затраты в виде полуфабрикатов для последующей обработки, либо играть роль базы для ценообразования (в случае реализации данной продукции как конечной). Данный показатель даёт данные об организации производственного процесса на предприятии.
· Общезаводские накладные расходы — расходы, которые иногда определяются как общефирменные расходы. Сюда фактически входят общие расходы, связанные с предпринимательством в целом, за исключением затрат, связанных непосредственно с выпуском продукции. данные расходы также относятся на себестоимость продукции.
· Потери от брака — характеризуют качество производственного процесса, выражающиеся как убытки для производства конечной продукции. 
· Производственная себестоимость фактически означает общее количество затрат, которые субъект осуществляет в процессе производства. Данный показатель является внутренним, но имеет немаловажное значение для оценки общей производственной деятельности предприятия и определения возможностей оптимизации издержек. 

· Внепроизводственные расходы связаны с подготовкой продукции к реализации и включают в себя затраты на транспортировку, упаковку и пр.

· Полная себестоимость выполняет роль базового показателя для определения цены изделия, по ней определяется конечная себестоимость товарной продукции для производителя, готовая к реализации. 

Указанные показатели приведены в таблице ниже

Таблица 2. Затраты по статьям калькуляции себестоимости товарной продукции
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Наименование показателя

Единицы 

измерения

Базовый/

плановый 

период

План по 

факту

Анализиру

емый 

(фактичес

кий) 

период

1

2

3

4

5

6

1

Основные материалы

млн. руб.

15,33

23,40

2

Покупные изделия и полуфабрикаты

млн. руб.

17,23

16,98

3

Возвратные отходы

млн. руб.

4

Топливо и энергия на технологические нужды

млн. руб.

3,12

2,44

5

Основная зарплата производственных рабочих

млн. руб.

3,84

3,15

6

Дополнительная зарплата

млн. руб.

0,98

0,61

7

Начисления на зарплату

млн. руб.

1,88

1,47

8

Цеховые (внутрипроизводственные) расходы

млн. руб.

3,17

2,28

Итого: внутрипроизводственные (накладные) расходы

млн. руб.

45,55

50,33

9

Общепроизводственные накладные расходы

млн. руб.

4,46

3,21

10

Прочие производственные расходы

млн. руб.

1,17

0,34

11

Потери от брака

млн. руб.

Итого: производственная себестоимость

млн. руб.

51,18

53,88

12

Внепроизводственные расходы

млн. руб.

2,06

1,38

Всего: полная себестоимость

млн. руб.

53,24

55,26

13

Реализованная продукция

млн. руб.

69,88

73,82


Анализ эффективности использования производственных фондов

Оценка технико-экономических показателей проводится путём сопоставления анализируемого периода с базовым. Для проведения анализа необходимо сведения, указанные выше, свести в таблицу расчёта, с последующим введением аналитических показателей изменения значений: 

· Индекс роста рассчитывается как отношение данных анализируемого периода к базовому. Данный показатель используется для получения внутренних данных в качестве оценочного — он позволяет сопоставить предпринимательство различных периодов между собой.
· Абсолютное отклонение определяется как разница данных анализируемого и базового периодов. Он также используется для целей внутренней оценки и служит базой для расчёта относительного отклонения.
· Относительное отклонение рассчитывается как отношение данных абсолютного отклонения к данным базового периода. Он позволяет сопоставить эффективность принятия управленческих решений как в рамках предприятия, так и внутри отрасли и экономики в целом. 
Вводятся следующие расчётные показатели:

· Материальные затраты рассчитываются как разница суммарных затрат и затрат на выплату заработной платы. При этом под затратами на производство товарной продукции понимается полная себестоимость продукции.
· Выработка на 1 работающего рассчитывается как отношение объёма валовой продукции к численности промышленно-производственного персонала. Данный показатель характеризует производительность труда работников и может быть использован для оценки её роста.
· Среднегодовая зарплата на 1 работающего рассчитывается как отношение общегодового фонда заработной платы к численности промышленно-производственного персонала. Даёт возможность рассчитать, с учётом выработки на 1 работающего, эффективность работы персонала и оплату труда, загруженность персонала, а также оценить норму оплаты труда.
· Коэффициент ликвидности оценивает уровень платёжеспособности экономического субъекта и определяется как отношение оборотных активов (сумма оборотных средств, денежных средств на расчётном счёте и дебиторской задолженности) к краткосрочным обязательствам. Несмотря на то, что практически коэффициент ликвидности оценивает только краткосрочные обязательства, необходимо учитывать, что платёжеспособность субъекта также зависит и от долгосрочных обязательств. Сам же коэффициент ликвидности позволяет установить финансовое положение компании. 
· Коэффициент общей оборачиваемости определяется как отношение объема реализации к инвестированному капиталу (сумма оборотного и основного капитала). Сам по себе данный коэффициент даёт данные только о соотношении затрат (инвестиций) и результатах (реализация продукции).
· Коэффициент оборачиваемости собственного капитала определяется как отношение объема реализации к собственному капиталу (инвестированный капитал за минусом суммы долговых обязательств). Данный показатель позволяет рассчитать оборачиваемость собственного капитала, исключив из расчёта заёмные средства. Наряду с коэффициентом общей оборачиваемости, он даёт оценку финансовой устойчивости предприятия в целом.
Сведём указанные выше показатели в таблицу.

Таблица 3. Анализ эффективности использования производственных фондов
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Наименование показателя

Единицы 

измерения

Базовый 

период

Анализир

уемый 

период

Индекс 

роста

Абсолютное 

отклонение

Относительное 

отклонение

1

2

3

4

5

6

7

8

1

Товарная продукция

млн. руб.

69,73

72,61

1,04

2,88

4,13

2

Численность промышленно-

производственного персонала

чел.

1167,00

1201,00

1,03

34,00

2,91

3

Общегодовой фонд заработной 

платы

млн. руб.

9,34

9,51

1,02

0,17

1,82

4

Среднегодовая стоимость 

основных производственных 

фондов

млн. руб.

19,91

20,21

1,02

0,30

1,51

5

Затраты на производство товарной 

продукции

млн. руб.

53,24

55,26

1,04

2,02

3,79

6

Материальные затраты

млн. руб.

43,90

45,75

1,04

1,85

4,21

7

Валовая прибыль

млн. руб.

10,14

17,81

1,76

7,67

75,64

8

Выработка на 1 рабочего 

(работающего)

тыс. руб./

чел.

61,04

59,31

0,97

-1,73

-2,83

9

Среднегодовая заработная плата 1 

рабочего (работающего)

млн. руб.

8,00

7,92

0,99

-0,09

-1,06

10

Коэффициент ликвидности

1,96

2,62

1,34

0,66

33,93

11

Фондоотдача

0,51

0,88

1,73

0,37

73,03

12

Фондоёмкость

1,96

1,13

0,58

-0,83

-42,21

13

Общая оборачиваемость капитала

2,52

2,49

0,99

-0,04

-1,39

14

Коэффициент оборачиваемости 

собственного капитала

3,00

2,83

0,94

-0,18

-5,91


Базовые показатели анализа финансовых результатов

Оценка показателей валовой прибыли используется для расчёта системы показателей, но т.к. оценка результатов зависит, прежде всего, от объёма реализованной продукции, представляется целесообразным сопоставить объём реализованной и товарной продукции.

Дело в том, что показатель валовой прибыли предприятия является хотя и самым важным, тем не менее, он не позволяет получить данных о структуре прибыли предприятия для получения существенных данных для составления заключения об эффективности деятельности предприятия. Для этого вводятся следующие показатели:

· Прибыль от реализации рассчитывается как разница между стоимостью реализованной продукции и полной себестоимостью товарной продукции. 
· Прибыль от выпуска товарной продукции рассчитывается как разница между стоимостью товарной продукции и полной себестоимостью товарной продукции.
· Прибыль от внереализационных операций определяется как разница между валовой прибылью и прибылью от реализации. Данный показатель используется для внутреннего анализа результатов деятельности, с тем чтобы установить, какова тенденция получения прибыли и какой уровень прибыли получается за счёт реализации.
Указанные выше показатели сведены в таблицу.

Таблица 4. Базовые показатели анализа финансовых результатов
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Наименование показателя

Единицы 

измерения

Базовый 

период

Анализир

уемый 

период

Индекс 

роста

Абсолютное 

отклонение

Относительное 

отклонение

1

2

3

4

5

6

7

8

1

Товарная продукция

млн. руб.

69,73

72,61

1,04

2,88

4,13

2

Реализованная продукция

млн. руб.

69,88

73,82

1,06

3,94

5,64

3

Полная себестоимость 

товарной продукции

млн. руб.

53,24

55,26

1,04

2,02

3,79

4

Валовая прибыль

млн. руб.

10,14

17,81

1,76

7,67

75,64

5

Прибыль от реализации

млн. руб.

16,64

18,56

1,12

1,92

11,54

6

Прибыль от реализации 

товарной продукции

млн. руб.

16,49

17,35

1,05

0,86

5,22

7

Прибыль от 

внереализационных операций

млн. руб.

-6,50

-0,75

0,12

5,75

-88,46


Показатели оборачиваемости оборотных средств

Показатель оборачиваемости оборотных средств — комплексный, он обеспечивает улучшение использования финансовых ресурсов и улучшение финансовых показателей путём получения дополнительной прибыли без привлечения дополнительных средств. Оборачиваемость является фактором оценки конкурентоспособности экономического субъекта в целом, т.к. оценка финансовых результатов может проводиться только с использованием показателя реализованной продукции. сама же оборачиваемость определяет лишь тенденцию изменения финансовых результатов. Для оценки эффективности использования оборотных средств используются следующие показатели:

· Коэффициент оборачиваемости рассчитывается как отношение стоимости реализованной продукции к стоимости оборотных средств. Данный показатель является сопоставимы и может быть использован для сравнения с аналогичными показателями конкурентов либо иных аналогичных предприятий отрасли. 
· Коэффициент закрепления обратный показатель коэффициенту оборачиваемости. Он имеет стоимостное выражение и означает стоимость оборотных средств при выпуске стоимостной единицы реализованной продукции.
· Длительность 1 оборота рассчитывается как отношение длительности отчётного периода (год приравнивается к 360 дням) к коэффициенту оборачиваемости. Наряду с коэффициентом оборачиваемости, данный показатель и его изменение позволяют говорить об эффективности использования оборотных средств. 
Сведём указанные выше показатели в таблицу.

Таблица 5. Показатели оборачиваемости оборотных средств
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Наименование показателя

Единицы 

измерения

Базовый 

период

Анализируемый 

период

Абсолютное 

отклонение

Относительное 

отклонение

1

2

3

4

5

6

7

1

Реализованная продукция

млн. руб.

69,88

73,82

3,94

5,64

2

Оборотные средства

млн. руб.

7,80

7,89

0,09

1,15

3

Коэфициент оборачиваемости

8,96

9,36

0,40

4,43

4

Коэфициент закрепления

0,11

0,11

0,00

-4,25

5

Длительность 1 оборота

40,18

38,48

-1,71

-4,25


Заключение. Анализ технико-экономических показателей финансовой деятельности предприятия.

В результате проведённого анализа финансовых результатов получены следующие результаты:

· Валовая прибыль предприятия увеличилась на 75,64% (с 10,14 до 17,81 млн. руб.), при этом прибыль от товарной продукции выросла на 5,22%, а прибыль от реализации — на 11,54%. С учётом соотношения абсолютного отклонения товарной и реализованной продукции в пользу реализованной, можно говорить, что отчасти рост валовой прибыли был обеспечен реализацией объектов незавершённого производства в анализируемом периоде. Значительная доля валовой прибыли была получена благодаря совращению убытков по внереализационным операциям на 88,46% (с –6,50 до –0,75 млн. руб.). последнее, очевидно, обусловлено повышением эффективности управления внереализационными операциями.

· Численность промышленно-производственного персонала увеличилась на 34,00 человека, что обусловило рост в 2,91%. При этом общегодовой фонд заработной платы увеличился на 0,17 млн. руб. и составил 1,82%. Данный фактор отчасти повлиял и на рост реализованной и товарной продукции предприятия. Однако следует подчеркнуть, что данный путь увеличения продукции за счёт увеличения численности персонала был пройден отчасти за счёт экстенсивных способов расширения производства, т.к. в результате сократилась выработка на 1 работающего (-2,83%). Не может не беспокоить и факт того, что среднегодовая заработная плата также упала (-1,06%). Очевидно, в связи с расширением производства приоритет был отдан в пользу привлечения менее квалифицированной рабочей силы.

· На фоне повышения коэффициента ликвидности (рост 33,93%) и фондоотдачи (73,03%) наблюдается, тем не менее, падение коэффициента оборачиваемости собственного капитала (-5,91%). Однако данный факт обусловлен, очевидно, сокращением фондоёмкости производства (-42,21%), что положительно влияет на повышение конкурентоспособности предприятия. Следует отметить, что соотношение между абсолютным отклонением роста объема товарной продукции (2,88 млн. руб.) и аналогичным показателем затрат на её производство (2,02 млн. руб.) в пользу последнего, что говорит об эффективности деятельности производственных служб. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала испытал падение и на фоне увеличения коэффициента оборачиваемости оборотных фондов. Это обусловлено тем, что при значительном увеличении прибыли предприятия (на 75,64%), сокращении краткосрочных обязательств (с 4,45 до 3,38 млн. руб.) и увеличении суммы основных фондов (с 19,91 до 20,21 млн. руб.), длительность оборота самих оборотных фондов сократилась на 4,25%. Это говорит о значительном повышении эффективности использования оборотных средств.

· Следует отметить, что увеличение прибыли связано также и со значительным сокращением издержек по ряду статей: топливо и энергия на технологические нужды, зарплата производственных рабочих, общепроизводственные накладные расходы, прочие расходы, внепроизводственные расходы.

Вывод: в настоящее время предприятие занимает прочные конкурентные позиции с хорошими показателями деятельности по отрасли. Почти двукратное увеличение прибыли предприятия, увеличение фондоотдачи, сокращение фондоёмкости, сокращение затрат, увеличение оборачиваемости оборотных средств… говорит об устойчивом финансовом положении и сильной конкурентной позиции экономического субъекта. Однако не стоит забывать и о сокращении выработки продукции на 1 работающего и сокращении среднегодовой зарплаты на 1 работающего, что впоследствии может привести к негативным для предприятия последствиям. Необходимо повышение эффективности работы кадровых служб для предотвращения возможных проблем. В дальнейшем рекомендуется обратить внимание на показатель общей оборачиваемости капитала и коэффициент оборачиваемости собственного капитала. 
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_1143884769.xls
Тех._эк. пок_ли

		N		Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период

		1		Товарная продукция		69.73		72.61

		2		Валовая продукция		69.94		73.14

		3		Численность промышленно-производственного персонала		1167.00		1201.00

		4		Общегодовой фонд заработной платы		9.34		9.51

		5		Среднегодовая стоимость основных производственных фондов		19.91		20.21

		6		Оборотные средства		7.80		7.89

		7		Норматив оборотных средств		6.21		6.27

		8		Денежные средства		0.18		0.12

		9		Дебиторская задолженность		0.72		0.84

		10		Краткосрочные обязательства		4.45		3.38

		11		Валовая прибыль		10.14		17.81





Табл. 2

		№		Наименование показателя		Единицы измерения		Базовый/плановый период		План по факту		Анализируемый (фактический) период

		1		2		3		4		5		6

		1		Основные материалы		млн. руб.		15.33				23.40

		2		Покупные изделия и полуфабрикаты		млн. руб.		17.23				16.98

		3		Возвратные отходы		млн. руб.

		4		Топливо и энергия на технологические нужды		млн. руб.		3.12				2.44

		5		Основная зарплата производственных рабочих		млн. руб.		3.84				3.15

		6		Дополнительная зарплата		млн. руб.		0.98				0.61

		7		Начисления на зарплату		млн. руб.		1.88				1.47

		8		Цеховые (внутрипроизводственные) расходы		млн. руб.		3.17				2.28

				Итого: внутрипроизводственные (накладные) расходы		млн. руб.		45.55				50.33

		9		Общепроизводственные накладные расходы		млн. руб.		4.46				3.21

		10		Прочие производственные расходы		млн. руб.		1.17				0.34

		11		Потери от брака		млн. руб.

				Итого: производственная себестоимость		млн. руб.		51.18				53.88

		12		Внепроизводственные расходы		млн. руб.		2.06				1.38

				Всего: полная себестоимость		млн. руб.		53.24				55.26

		13		Реализованная продукция		млн. руб.		69.88				73.82





Табл. 3

				Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период		Индекс роста		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		ТП		69.73		72.61		1.04		2.88		4.13

		2		Численность ППП		1167.00		1201.00		1.03		34.00		2.91

		3		Общегодовой фонд ЗП		9.34		9.51		1.02		0.17		1.82

		4		Среднегодовая стоимость ОПФ		19.91		20.21		1.02		0.30		1.51

		5		Затраты на производство ТП		53.24		55.26		1.04		2.02		3.79

		6		Материальные затраты		43.90		45.75		1.04		1.85		4.21

		7		Валовая прибыль		10.14		19.92		1.96		9.78		96.45

		8		Выработка на 1 рабочего (работающего)		61.04		59.31		0.97		-1.73		-2.83

		9		Среднегодовая ЗП 1 рабочего (работающего)		8.00		7.92		0.99		-0.09		-1.06

		10		Коэффициент ликвидности		1.96		2.62		1.34		0.66		33.93

		11		Общая оборачиваемость капитала		2.52		2.49		0.99		-0.04		-1.39

		12		Коэффициент оборачиваемости собственного капитала		3.00		2.83		0.94		-0.18		-5.91





Табл. 4

				Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период		Индекс роста		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		Товарная продукция		69.73		72.61		1.04		2.88		4.13

		2		Реализованная продукция		69.88		73.82		1.06		3.94		5.64

		3		Полная себестоимость товарной продукции		53.24		55.26		1.04		2.02		3.79

		4		Валовая прибыль		10.14		19.92		1.96		9.78		96.45

		5		Прибыль от реализации		16.64		18.56		1.12		1.92		11.54

		6		Прибыль от реализации товарной продукции		16.49		17.35		1.05		0.86		5.22

		7		Прибыль от внереализационных операций		-6.50		1.36		-0.21		7.86		-120.92





Табл. 5

				Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		Реализованная продукция		69.88		73.82		3.94		5.64

		2		Оборотные средства		7.80		7.89		0.09		1.15

		3		Коэфициент оборачиваемости		8.96		9.36		0.40		4.43

		4		Коэфициент закрепления		0.11		0.11		-0.00		-4.25

		5		Длительность 1 оборота		40.18		38.48		-1.71		-4.25
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Тех._эк. пок_ли

		N		Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период

		1		Товарная продукция		69.73		72.61

		2		Валовая продукция		69.94		73.14

		3		Численность промышленно-производственного персонала		1167.00		1201.00

		4		Общегодовой фонд заработной платы		9.34		9.51

		5		Среднегодовая стоимость основных производственных фондов		19.91		20.21

		6		Оборотные средства		7.80		7.89

		7		Норматив оборотных средств		6.21		6.27

		8		Денежные средства		0.18		0.12

		9		Дебиторская задолженность		0.72		0.84

		10		Краткосрочные обязательства		4.45		3.38

		11		Валовая прибыль		10.14		17.81





Табл. 2

				Наименование показателя		Базовый/плановый период		План по факту		Анализируемый (фактический) период

		1		Основные материалы		15.33				23.40

		2		Покупные изделия и полуфабрикаты		17.23				16.98

		3		Возвратные отходы

		4		Топливо и энергия на технологические нужды		3.12				2.44

		5		Основрая зарплата производственных рабочих		3.84				3.15

		6		Дополнительная зарплата		0.98				0.61

		7		Начисления на зарплату		1.88				1.47

		8		Цеховые (внутрипроизводственные) расходы		3.17				2.28

				Итого: внутрипроизводственные (накладные) расходы		45.55				50.33

		9		Общепроизводственные накладные расходы		4.46				3.21

		10		Прочие производственные расходы		1.17				0.34

		11		Потери от брака

				Итого: производственная себестоимость		51.18				53.88

		12		Внепроизводственные расходы		2.06				1.38

				Всего: полная себестоимость		53.24				55.26

		13		Реализованная продукция		69.88				73.82





Табл. 3

				Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период		Индекс роста		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		Товарная продукция		69.73		72.61		1.04		2.88		4.13

		2		Численность промышленно-производственного персонала		1167.00		1201.00		1.03		34.00		2.91

		3		Общегодовой фонд заработной платы		9.34		9.51		1.02		0.17		1.82

		4		Среднегодовая стоимость основных производственных фондов		19.91		20.21		1.02		0.30		1.51

		5		Затраты на производство товарной продукции		53.24		55.26		1.04		2.02		3.79

		6		Материальные затраты		43.90		45.75		1.04		1.85		4.21

		7		Валовая прибыль		10.14		17.81		1.76		7.67		75.64

		8		Выработка на 1 рабочего (работающего)		61.04		59.31		0.97		-1.73		-2.83

		9		Среднегодовая заработная плата 1 рабочего (работающего)		8.00		7.92		0.99		-0.09		-1.06

		10		Коэффициент ликвидности		1.96		2.62		1.34		0.66		33.93

		11		Общая оборачиваемость капитала		2.52		2.49		0.99		-0.04		-1.39

		12		Коэффициент оборачиваемости собственного капитала		3.00		2.83		0.94		-0.18		-5.91





Табл. 4

		№		Наименование показателя		Единицы измерения		Базовый период		Анализируемый период		Индекс роста		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		2		3		4		5		6		7		8

		1		Товарная продукция		млн. руб.		69.73		72.61		1.04		2.88		4.13

		2		Реализованная продукция		млн. руб.		69.88		73.82		1.06		3.94		5.64

		3		Полная себестоимость товарной продукции		млн. руб.		53.24		55.26		1.04		2.02		3.79

		4		Валовая прибыль		млн. руб.		10.14		17.81		1.76		7.67		75.64

		5		Прибыль от реализации		млн. руб.		16.64		18.56		1.12		1.92		11.54

		6		Прибыль от реализации товарной продукции		млн. руб.		16.49		17.35		1.05		0.86		5.22

		7		Прибыль от внереализационных операций		млн. руб.		-6.50		-0.75		0.12		5.75		-88.46





Табл. 5

				Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		Реализованная продукция		69.88		73.82		3.94		5.64

		2		Оборотные средства		7.80		7.89		0.09		1.15

		3		Коэфициент оборачиваемости		8.96		9.36		0.40		4.43

		4		Коэфициент закрепления		0.11		0.11		-0.00		-4.25

		5		Длительность 1 оборота		40.18		38.48		-1.71		-4.25
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		N		Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период

		1		Товарная продукция		69.73		72.61

		2		Валовая продукция		69.94		73.14

		3		Численность промышленно-производственного персонала		1167.00		1201.00

		4		Общегодовой фонд заработной платы		9.34		9.51

		5		Среднегодовая стоимость основных производственных фондов		19.91		20.21

		6		Оборотные средства		7.80		7.89

		7		Норматив оборотных средств		6.21		6.27

		8		Денежные средства		0.18		0.12

		9		Дебиторская задолженность		0.72		0.84

		10		Краткосрочные обязательства		4.45		3.38

		11		Валовая прибыль		10.14		17.81





Табл. 2

				Наименование показателя		Базовый/плановый период		План по факту		Анализируемый (фактический) период

		1		Основные материалы		15.33				23.40

		2		Покупные изделия и полуфабрикаты		17.23				16.98

		3		Возвратные отходы

		4		Топливо и энергия на технологические нужды		3.12				2.44

		5		Основрая зарплата производственных рабочих		3.84				3.15

		6		Дополнительная зарплата		0.98				0.61

		7		Начисления на зарплату		1.88				1.47

		8		Цеховые (внутрипроизводственные) расходы		3.17				2.28

				Итого: внутрипроизводственные (накладные) расходы		45.55				50.33

		9		Общепроизводственные накладные расходы		4.46				3.21

		10		Прочие производственные расходы		1.17				0.34

		11		Потери от брака

				Итого: производственная себестоимость		51.18				53.88

		12		Внепроизводственные расходы		2.06				1.38

				Всего: полная себестоимость		53.24				55.26

		13		Реализованная продукция		69.88				73.82





Табл. 3

		№		Наименование показателя		Единицы измерения		Базовый период		Анализируемый период		Индекс роста		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		2		3		4		5		6		7		8

		1		Товарная продукция		млн. руб.		69.73		72.61		1.04		2.88		4.13

		2		Численность промышленно-производственного персонала		чел.		1167.00		1201.00		1.03		34.00		2.91

		3		Общегодовой фонд заработной платы		млн. руб.		9.34		9.51		1.02		0.17		1.82

		4		Среднегодовая стоимость основных производственных фондов		млн. руб.		19.91		20.21		1.02		0.30		1.51

		5		Затраты на производство товарной продукции		млн. руб.		53.24		55.26		1.04		2.02		3.79

		6		Материальные затраты		млн. руб.		43.90		45.75		1.04		1.85		4.21

		7		Валовая прибыль		млн. руб.		10.14		17.81		1.76		7.67		75.64

		8		Выработка на 1 рабочего (работающего)		тыс. руб./
чел.		61.04		59.31		0.97		-1.73		-2.83

		9		Среднегодовая заработная плата 1 рабочего (работающего)		млн. руб.		8.00		7.92		0.99		-0.09		-1.06

		10		Коэффициент ликвидности				1.96		2.62		1.34		0.66		33.93

		11		Фондоотдача				0.51		0.88		1.73		0.37		73.03

		12		Фондоёмкость				1.96		1.13		0.58		-0.83		-42.21

		13		Общая оборачиваемость капитала				2.52		2.49		0.99		-0.04		-1.39

		14		Коэффициент оборачиваемости собственного капитала				3.00		2.83		0.94		-0.18		-5.91





Табл. 4

				Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период		Индекс роста		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		Товарная продукция		69.73		72.61		1.04		2.88		4.13

		2		Реализованная продукция		69.88		73.82		1.06		3.94		5.64

		3		Полная себестоимость товарной продукции		53.24		55.26		1.04		2.02		3.79

		4		Валовая прибыль		10.14		17.81		1.76		7.67		75.64

		5		Прибыль от реализации		16.64		18.56		1.12		1.92		11.54

		6		Прибыль от реализации товарной продукции		16.49		17.35		1.05		0.86		5.22

		7		Прибыль от внереализационных операций		-6.50		-0.75		0.12		5.75		-88.46





Табл. 5

				Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		Реализованная продукция		69.88		73.82		3.94		5.64

		2		Оборотные средства		7.80		7.89		0.09		1.15

		3		Коэфициент оборачиваемости		8.96		9.36		0.40		4.43

		4		Коэфициент закрепления		0.11		0.11		-0.00		-4.25

		5		Длительность 1 оборота		40.18		38.48		-1.71		-4.25
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		N		Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период

		1		Товарная продукция		69.73		72.61

		2		Валовая продукция		69.94		73.14

		3		Численность промышленно-производственного персонала		1167.00		1201.00

		4		Общегодовой фонд заработной платы		9.34		9.51

		5		Среднегодовая стоимость основных производственных фондов		19.91		20.21

		6		Оборотные средства		7.80		7.89

		7		Норматив оборотных средств		6.21		6.27

		8		Денежные средства		0.18		0.12

		9		Дебиторская задолженность		0.72		0.84

		10		Краткосрочные обязательства		4.45		3.38

		11		Валовая прибыль		10.14		17.81





Табл. 2

				Наименование показателя		Базовый/плановый период		План по факту		Анализируемый (фактический) период

		1		Основные материалы		15.33				23.40

		2		Покупные изделия и полуфабрикаты		17.23				16.98

		3		Возвратные отходы

		4		Топливо и энергия на технологические нужды		3.12				2.44

		5		Основрая зарплата производственных рабочих		3.84				3.15

		6		Дополнительная зарплата		0.98				0.61

		7		Начисления на зарплату		1.88				1.47

		8		Цеховые (внутрипроизводственные) расходы		3.17				2.28

				Итого: внутрипроизводственные (накладные) расходы		45.55				50.33

		9		Общепроизводственные накладные расходы		4.46				3.21

		10		Прочие производственные расходы		1.17				0.34

		11		Потери от брака

				Итого: производственная себестоимость		51.18				53.88

		12		Внепроизводственные расходы		2.06				1.38

				Всего: полная себестоимость		53.24				55.26

		13		Реализованная продукция		69.88				73.82





Табл. 3

				Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период		Индекс роста		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		Товарная продукция		69.73		72.61		1.04		2.88		4.13

		2		Численность промышленно-производственного персонала		1167.00		1201.00		1.03		34.00		2.91

		3		Общегодовой фонд заработной платы		9.34		9.51		1.02		0.17		1.82

		4		Среднегодовая стоимость основных производственных фондов		19.91		20.21		1.02		0.30		1.51

		5		Затраты на производство товарной продукции		53.24		55.26		1.04		2.02		3.79

		6		Материальные затраты		43.90		45.75		1.04		1.85		4.21

		7		Валовая прибыль		10.14		19.92		1.96		9.78		96.45

		8		Выработка на 1 рабочего (работающего)		61.04		59.31		0.97		-1.73		-2.83

		9		Среднегодовая заработная плата 1 рабочего (работающего)		8.00		7.92		0.99		-0.09		-1.06

		10		Коэффициент ликвидности		1.96		2.62		1.34		0.66		33.93

		11		Общая оборачиваемость капитала		2.52		2.49		0.99		-0.04		-1.39

		12		Коэффициент оборачиваемости собственного капитала		3.00		2.83		0.94		-0.18		-5.91





Табл. 4

				Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период		Индекс роста		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		Товарная продукция		69.73		72.61		1.04		2.88		4.13

		2		Реализованная продукция		69.88		73.82		1.06		3.94		5.64

		3		Полная себестоимость товарной продукции		53.24		55.26		1.04		2.02		3.79

		4		Валовая прибыль		10.14		19.92		1.96		9.78		96.45

		5		Прибыль от реализации		16.64		18.56		1.12		1.92		11.54

		6		Прибыль от реализации товарной продукции		16.49		17.35		1.05		0.86		5.22

		7		Прибыль от внереализационных операций		-6.50		1.36		-0.21		7.86		-120.92





Табл. 5

		№		Наименование показателя		Единицы измерения		Базовый период		Анализируемый период		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		2		3		4		5		6		7

		1		Реализованная продукция		млн. руб.		69.88		73.82		3.94		5.64

		2		Оборотные средства		млн. руб.		7.80		7.89		0.09		1.15

		3		Коэфициент оборачиваемости				8.96		9.36		0.40		4.43

		4		Коэфициент закрепления				0.11		0.11		-0.00		-4.25

		5		Длительность 1 оборота				40.18		38.48		-1.71		-4.25
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		№		Наименование показателя		Единицы измерения		Базовый период		Анализируемый период

		1		2		3		4		5

		1		Товарная продукция		млн. руб.		69.73		72.61

		2		Валовая продукция		млн. руб.		69.94		73.14

		3		Численность промышленно-производственного персонала		млн. руб.		1167.00		1201.00

		4		Общегодовой фонд заработной платы		млн. руб.		9.34		9.51

		5		Среднегодовая стоимость основных производственных фондов		млн. руб.		19.91		20.21

		6		Оборотные средства		млн. руб.		7.80		7.89

		7		Норматив оборотных средств		млн. руб.		6.21		6.27

		8		Денежные средства		млн. руб.		0.18		0.12

		9		Дебиторская задолженность		млн. руб.		0.72		0.84

		10		Краткосрочные обязательства		млн. руб.		4.45		3.38

		11		Валовая прибыль		млн. руб.		10.14		17.81





Табл. 2

				Наименование показателя		Базовый/плановый период		План по факту		Анализируемый (фактический) период

		1		Основные материалы		15.33				23.40

		2		Покупные изделия и полуфабрикаты		17.23				16.98

		3		Возвратные отходы

		4		Топливо и энергия на технологические нужды		3.12				2.44

		5		Основрая зарплата производственных рабочих		3.84				3.15

		6		Дополнительная зарплата		0.98				0.61

		7		Начисления на зарплату		1.88				1.47

		8		Цеховые (внутрипроизводственные) расходы		3.17				2.28

				Итого: внутрипроизводственные (накладные) расходы		45.55				50.33

		9		Общепроизводственные накладные расходы		4.46				3.21

		10		Прочие производственные расходы		1.17				0.34

		11		Потери от брака

				Итого: производственная себестоимость		51.18				53.88

		12		Внепроизводственные расходы		2.06				1.38

				Всего: полная себестоимость		53.24				55.26

		13		Реализованная продукция		69.88				73.82





Табл. 3

				Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период		Индекс роста		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		ТП		69.73		72.61		1.04		2.88		4.13

		2		Численность ППП		1167.00		1201.00		1.03		34.00		2.91

		3		Общегодовой фонд ЗП		9.34		9.51		1.02		0.17		1.82

		4		Среднегодовая стоимость ОПФ		19.91		20.21		1.02		0.30		1.51

		5		Затраты на производство ТП		53.24		55.26		1.04		2.02		3.79

		6		Материальные затраты		43.90		45.75		1.04		1.85		4.21

		7		Валовая прибыль		10.14		19.92		1.96		9.78		96.45

		8		Выработка на 1 рабочего (работающего)		61.04		59.31		0.97		-1.73		-2.83

		9		Среднегодовая ЗП 1 рабочего (работающего)		8.00		7.92		0.99		-0.09		-1.06

		10		Коэффициент ликвидности		1.96		2.62		1.34		0.66		33.93

		11		Общая оборачиваемость капитала		2.52		2.49		0.99		-0.04		-1.39

		12		Коэффициент оборачиваемости собственного капитала		3.00		2.83		0.94		-0.18		-5.91





Табл. 4

				Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период		Индекс роста		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		Товарная продукция		69.73		72.61		1.04		2.88		4.13

		2		Реализованная продукция		69.88		73.82		1.06		3.94		5.64

		3		Полная себестоимость товарной продукции		53.24		55.26		1.04		2.02		3.79

		4		Валовая прибыль		10.14		19.92		1.96		9.78		96.45

		5		Прибыль от реализации		16.64		18.56		1.12		1.92		11.54

		6		Прибыль от реализации товарной продукции		16.49		17.35		1.05		0.86		5.22

		7		Прибыль от внереализационных операций		-6.50		1.36		-0.21		7.86		-120.92





Табл. 5

				Наименование показателя		Базовый период		Анализируемый период		Абсолютное отклонение		Относительное отклонение

		1		Реализованная продукция		69.88		73.82		3.94		5.64

		2		Оборотные средства		7.80		7.89		0.09		1.15

		3		Коэфициент оборачиваемости		8.96		9.36		0.40		4.43

		4		Коэфициент закрепления		0.11		0.11		-0.00		-4.25

		5		Длительность 1 оборота		40.18		38.48		-1.71		-4.25






